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USPECH SE VE FIRME MERI PENEZI A PENIZE, TY PRINASEJI OBCHODNICI

Proto ma smysl investovat energii a penize do jejich schopnosti, dovednosti a motivace.

My se specializujeme na Skolici programy a marketingové poradenstvi zamérené na zvyseni vykonnosti obchodnikd.

Ajsme v tom dobii a Gspésni.

_A, Co pro Vas mizeme udélat

Prostudujeme vase obchodni a marketingové taktiky,
strategie a produkty.

Poodkryjeme dynamiku vasi vnitrofiremni komunikace.

Provéfime vase firemni procesy a metodiky.

Navrhneme obsahovou strukturu programu.

Pak pro vas pfipravime specificky Skolici program.

Navrhneme individualizované aplikacni nacvikové hry a
situace shodné s vasi prodejni strategii.

Vase obchodniky proskolime, vytrénujeme a motivujeme k

oddvani vyssich vykon.

Kdy je vhodné tento program vyuzit

Kdyz chceme splnit ambiciézni obchodni plan.
Kdyz hleddme odpovédi na otdzky,
které obchodniky skutecné trapi.

Kdy je nejvyssi cas tento program vyuzit

KdyZz management zapasi se svymi obchodniky vice nez se
samotnym trhem.

Kdyz se ve firmé pFilis casto pouzivaji véty: "ano,
ale... tohle nejde... mam Spatny produkt.....klient nic
nechce...je to drahé...nevim, jak mu to jinak nabidnout."

KdyZz se nékam ztraci ¢as, obchodni proces zadrhava,
délaji se Spatné nebo jen malé obchody.

Kdyz se zda, Ze uz nelze podavat vyssi vykony.

Kdyz byly vyéerpany vnitini moznosti dalsiho rozvoje.

Kdyz to vypada, Ze jde vSechno piilis dobfe a samo.

Kdo program tvofii a realizuje

Vérime, ze obchod mohou ucitjen ti,
ktefi sami byli Gspésnijak v roli obchodniki
tak v roli obchodnich fediteld.
Proto nds je nas realizaéni tym tvoren vyhradné lidmi,
ktefi maji tyto profesni a lidské zkuSenosti.
navic maji talent predavat své znalosti a
zkusenosti pritazlivou a zabavnou formou.
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Obchodniky u¢ime prodavat produkty.
Nase produkty skutecné prodavaji!!!

Frekventovana a oblibena témata

Zdkladni a pokrocilé techniky prodeje
Jak mohu vyjednavat, ménit taktiky a strategie
Jak odoldvat natlakovému vyjednadvani
Jak pouzivat manipulaci a triky v obchodnim jednani
Jak se branit manipulaci a zastraSovani
Jak vyuzivat emoce
Jak stavét argumentacni fetézce a
vyuzivat sales story program
Jak proddvat po telefonu
Jak oslovit nového zdkaznika
Jaké délam chyby v obchodnim jednani
Jak mohu ovlivnit jedndni neverbdlni komunikaci
Jak mam formulovat a strukturovat obchodni nabidku
Jakou osobnost mam klientovi predstavit,
kym mdm byt
Jak obchodovat efektivné

Ukazka velmi dspésnych tréninkovych metod

Misto ke stavbé jako stvorené

Kam se ten dobry obchodnik podél
Jak dobyt trh s bor(ivkami

Jdi a udélej to, prodej slona
Takové obycejné starosti obchodniho tymu
Rediteli, ziskal jsem vse, co se dalo
Tlusta zaba a obchodnik

Co by do mne nikdo nefekl

Jedeme do Afriky

Zavrete oCi, prosim, vyfotime se
Noemova archa

Doporucené nadstavbové programy

Analyza produktu

Analyza obchodni komunikace
Vyvoj obchodnich ndstrojd
Vyvoj marketingovych nastrojd
Obchodni definice produkt
Vyvoj motivacnich programd
Vyvoj komunikaéni strategie
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